Articulacion de las PyME’s de |la Peninsula de Yucatan
a la Proveeduria del Mercado Turistico
del Norte del Estado de Quintana Roo

Modalidad: Proyecto estratégico



Propdsito del proyecto:

El proyecto “Articulacion de las PyMe’s de la Peninsula de
Yucatan a la Proveeduria del Mercado Turistico del Norte
del Estado de Quintana Roo” pretende incentivar la
economia de la peninsula de Yucatan, tomando como
base la enorme capacidad de compra de la industria
hotelera y de servicios de Cancun y la Riviera Maya,



Objetivos

*Mejorar las capacidades de las PyME's de las
peninsula de Yucatan con potencial de proveer el
mercado de consumo de la zona turistica del norte de
Quintana Roo

*Desarrollar estrategias e instrumentos para facilitar la
comercializacion de la proveeduria regional.



Componentes del proyecto

COMPONENTESDEL PROYECTO

ARTICULACION

PROVEEDURIA MERCADO




Impactos

a)

Por su cobertura el proyecto serd un

DESARROLLLO REGIONAL

facilitador del Desarrollo Regional. El

J \

efecto tractor del turismo en otros

ARTICULACION COMERCIAL

sectores de la economia, permite que
pequeias unidades de produccién de

COMPETITIVIDAD
\(
PRODUCTIVIDAD

toda la Peninsula se desarrollen vy

contribuyan al generar dreas de
crecimiento y dinamica econdmica.
La puesta en marcha del proyecto da pauta a la vinculacion entre oferentes y demandantes para
propiciar la consolidacidn la cadena productiva. La consolidacidn de la oferta, ademas, contribuira a
integrar agrupamientos empresariales para la proveeduria cuyo efecto sera cumplir con mayor
factibilidad, con estandares de calidad, volUmenes y tiempos de entrega a los compradores y otros
elementos de la mezcla de mercado.
El punto de partida es el disefio de una politica industrial que soporte mejores practicas de
productividad y por ende de competitividad.
El impacto de la politica industrial implica desarrollar mejores escenarios de productividad en las
empresas participantes, que se veran reflejadas en sinergias y mejores practicas compartidas
entre unidades productivas de un mismo agrupamiento empresarial. Esto significa llegar a esa
oferta competitiva y consolidada, que a su vez tiene efecto en la competitividad sectorial y en
mayor participacion de acciones de mercado.



Elementos del marco l6gico

Propodsito:
«  Apova el desarrollo de las PyME's de la Peninsula de Yucatan,
aticuldndolas a la proveeduria del mercado de consumo de la zona
turisticadel norte de QuintanaRoo

Objetivo
« Mejorar |as capacidades de las PyME s de las peninsula de Yucatan
con potencial de praveer el mercado de consumo de la zona
turisticadel norte de QuintanaRoo
*+ Desarrollar estrategias e inskrumentos  para  facilitar &
comnercializacion de |a proveeduria regonal.

Flaneacion

Resultados

11.PvMEs proveedoras capacitadas
1.2 0Oferta desarrollada

1.3.Camercio Electranico incorporado
14. Desarrollo denuevos negacios
Ejecucian 2.1. Observatorio de Mercado

2.2. Estrategia Comercid

2.3. Comercializadora formalizada

24 . Centro de acopio habilitado

25. Fideicomiso para comercializacian
26. Ejecucion de laestrategia comercial

Flan de accidn
MNota: DesarmlBdo en cBed mos porsepamdo




Iniciativa

“Impulsa Quintana Roo”

Fase lll

IMPULSA

INSTITUTO NACIONAL
DEL EMPRENDEDOR




Fase 1: Identificando los desafios

. Definicion de la escala de
la iniciativa

2. Generacion de un ambiente
proclive al proyecto

3. ldentificacion conjunta de
los desafios del sector




Fase 2: Guiando la Estrategia

Benchmarking Internacional
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Fase 2: Guiando la Estrategia

Segmentos Estrategicos

A Granel

Venta de fruta en
bruto a un consumidor
tradicional sin
transformacion ni
diferenciacion de
ningun tipo

Maduro listo para
consumo

Venta de fruta en el
momento adecuado de
maduracion, lista para
Ssu consumo y con el
sabor asegurado

Maduro y Cortado

Venta de fruta lista para
consumo, con sabor
asegurado, cortada y en
empague conveniente



Fase 2: Guiando la Estrategia

Conclusion sobre la atractividad

A Granel

Maduro listo para
consumo

Maduro y Cortado

Poco atractivo.
Margen -
intermediario

Atractivo y en
crecimiento. Mas
margen para el
productor




Fase 2: Guiando la Estrategia

Vision de Futuro

Conveniencia

- Sabor y Maduracion



Actual

Ideal

Cosechay

Pos Cosecha> > Proceso >> Logistica >> Canal >

Superficie atomizada
Desarticulada del
mercado (salud, sabor,
conveniencia)

No hay trazabilidad
Mano de obra
cualificada

Superficies compactas
Variedades especificas
Inocuidad — Lista
positiva

Control hora de corte
Programacion de
cosecha

Trazabilidad

Control de maduracion
Cadena de frio
Empaque

Mano de obra
cualificada

Falta de centros de
procesamiento del
tipo de fresco listo

Altos controles
sanitarios

Mano de obra de alta
especializacion
Pruebas de sabor
Innovacion en
empaque

Desarrollo e
innovacion de
productos

Mezcla de productos

= Sin cadena de frio
Cadena de
distribuciéon con
valor cero
Practicas de
coyotaje
Relaciones de
corto plazo

Cadena de frio en
toda la ruta
Especializacion en
forma de red
Presencia de
concentradores
Entregas
frecuentes y
personalizadas
Distribucién capilar
Enfoque en
servicio

Competencia a
granel

Relacion basada
en precio
Distribucion
responde menos a
tendencias de
consumo

Producto
diferenciado
informacion en el
punto de venta
Promocioén de la
alimentacion
diferenciada
Relaciones
estables con
productores
diferenciados



Cosechay L
P Canal
> Pos Cosecha > > roceso >> Loglscs > > >

Actual

GRUPO 2

Fomento del Proceso y
la Logistica

|deal



Fase 3: Lineas de Accion

Lineas de Accidon — Resumen preliminar
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Bienvenida del
Desarrollo Econémico

Javier Diaz
Carvajal

Secretario

Inicio

de

La iniciativa Impulsa Quintana Roo es un
esfuerzo compartido del Gobierno de la
Repiblica y del Gobiemno del Estado de
Quintana Roo, que se opera a través del
Instituto Nacional del Emprendedor y de
Secretaria de Desarrollo Econémico.

Tiene como foco central: reforzar la
competitividad de sector fruticola de
Quintana Roo y como punto de partida

estudia y apoya la  produccion,
procesamiento y distribucion de frutas
frescas, incluidas: la Sandia, papaya,

Piiia, citricos y pitahaya.

Con Impulsa Quintana Roo buscamos que
cada productor haga de su negocio una
empresa y que cada una de ellas innove

Con la suma de esfuerzos productores,
gobierno y organismos trabamos para
poner en marcha acciones concretas en
beneficio de las empresas fruticolas, que
se reflejen también en el entono
productivo, como catalizador del las
empresas y del sector.

Impulsa Quintana Roo es un compromiso
con los productores, pero también con la
salud, con la sustentabilidad y con la
plena satisfaccion del consumidor final.

Nuestra meta es logra un sector fruticola
competitivo cuyas principales divisas
calidad, sustentabilidad y
homogeneidad, apoyadas en un sistema
logistico de garantice la frescura y la total

sean:

WWW.impulsagroo.com.mx

impulsa@qroo.gob.mx



http://www.impulsaqroo.com.mx/
mailto:impulsa@qroo.gob.mx

