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INFORME PERIODICO AL SENADO SOBRE LAS NEGOCIACIONES DEL TRATADO DE
LIBRE COMERCIO ENTRE LOS ESTADOS UNIDOS MEXICANOS Y LA REPUBLICA DEL
PERU

l. ANTECEDENTES

En cumplimiento a lo previsto en el articulo 5 de la Ley sobre la Aprobacién de Tratados
Internacionales en Materia Econémica’, el 13 de noviembre de 2006 la Secretaria de
Economia (SE) envié a la Camara de Senadores del H. Congreso de la Unién el “Informe
sobre las Negociaciones Comerciales Internacionales en curso”.

En dicho informe se sefialan, entre otros procesos de negociacion que estaban en curso, las
negociaciones de la “Ampliacion del Acuerdo de Complementacion Econdmica entre los
Estados Unidos Mexicanos y la Republica del Peru”.

La iniciativa para negociar un acuerdo comercial amplio entre México y Peru surge el 22 de
mayo de 2003 en Lima, fecha en la que los presidentes de ambos paises establecen la
voluntad de avanzar hacia un acuerdo de libre comercio. En 2005 se acordaron los términos
de la negociacion, referentes a la cobertura y la modernizacion de las normas y disciplinas
comerciales del ACE 8. En enero de 2006 se inici6 formalmente el proceso de negociacion
en la Ciudad de México. A la fecha se han celebrado ocho rondas de negociacion, la ultima
realizada del 19 al 21 de noviembre de 2007 en Lima, Perl. La negociacion del Tratado se
encuentra en su etapa final.

I. SITUACION ACTUAL

Este informe se presenta a la Camara de Senadores del H. Congreso de la Unién en
cumplimiento de lo previsto en el articulo 8 de la Ley sobre la Aprobacién de Tratados
Internacionales en Materia Econdmica y en respuesta a la comunicacién del pasado 3 de
junio enviada por la Comisiéon de Comercio y Fomento Industrial del Senado de la Republica
a la Secretaria de Economia.

El articulo 8 de la Ley en comento establece en su primer parrafo que “en el periodo
comprendido entre las fases sefialadas en los articulos 5 y 6 de la presente ley, las
Secretarias de Estado y cualquier organismo de la Administracion Publica Federal encargado
de la representacién de México en las negociaciones deberan presentar informes periodicos
con base en el programa inicial al que se refiere la fraccion Il del articulo 5, a las Comisiones
Legislativas a las que haya sido turnado el informe de inicio de negociaciones, o0 en su caso,
a la subcomision correspondiente”.

Los Presidentes Felipe Calderon y Alan Garcia sostuvieron una reunion el pasado 15 de
mayo, en el marco de la Cumbre América Latina — Unién Europea, donde se comprometieron
a concluir el TLC entre ambos paises en la siguiente ronda de negociaciones. Se espera que
dicha ronda se celebre en septiembre 2008 en Lima, Pera.

A la fecha se ha concluido la negociacién de los capitulos de salvaguardias, practicas
desleales de comercio, normas técnicas, reconocimiento mutuo de titulos, entrada temporal
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de personas de negocios, reconocimiento y proteccion de denominaciones de origen, asi
como el de solucion de controversias. Con relacion a los capitulos de medidas sanitarias y
fitosanitarias, servicios, inversion, asuntos institucionales, se espera llegar a un acuerdo
antes de la ronda final de negociacion, dado el avance que ya presentan estos capitulos. Los
temas aun pendientes son:

Acceso a mercados. Ambos paises han acordado compromisos de desgravacion para una
gran parte del universo arancelario. En el sector industrial quedan por acordar productos
textiles y de confeccién, autos, electrodomésticos, articulos de tocador (champus y
dentifrico), pintura, papel y acero, principalmente.

En el sector agroalimentario, se han acordado con Perd compromisos en el 74% del universo
de productos. Los productos pendientes por acordar son:

a) Intereses de Peru: leche evaporada, carne y pavo entero, chile seco y fresco, cebolla,
ajo, esparrago, aceituna, papa, platano, aguacate, uva, mango, naranja, toronja y
limon.

b) Intereses de México: carne de cerdo, preparaciones y pastas alimenticias, algunas
bebidas no alcohdlicas, salvados, alimentos para animales, principalmente.

Dada la sensibilidad expresada por el sector productivo nacional, México esta analizando
esquemas de acceso limitado, via cupos de importacién, acceso preferencial en ciertas
estaciones del afo, preferencias arancelarias sobre el arancel de NMF, entre otros.

Es importante mencionar, que las prioridades de Peru se reducen a los siguientes sectores:

a) Carne de pavo y pavo entero. México es deficitario en la produccién de pavo (23,519
toneladas —ton-). En promedio 2004-2007, las exportaciones de Peru al mundo (957
ton.) representan para México 4.1% de la produccién y 0.5% del Consumo Nacional
Aparente —CNA- (194,776 ton.). Nuestras importaciones alcanzan 171,261 ton.

b) Mango. México produce 6 veces mas mango que Pera (1.6 millones vs 280 mil ton.).
Las exportaciones de Pera al mundo (70,571 ton.) representan 4.4% de la produccién
de México y 4.9% del CNA de México (1,431,033 ton.). Las importaciones de México
son inferiores a 1,500 ton.

c) Cebolla. México produce dos veces mas que Pera (1.2 millones vs 566 mil ton.). Las
exportaciones de Peru al mundo (70,714 ton.) representan 5.9% de la produccién de
México y 7.2% del CNA (983,031 ton.). Nuestras importaciones alcanzan 61,338 ton.

d) Uva. México produce casi dos veces mas que Peru (308.7 vs 176 miles de ton.). Las
exportaciones de Peru al mundo (20,965 ton.) representan 6.8% de la produccion de
México y 9% del CNA de México (237,075 ton.). Las importaciones de México son de
78,132 ton.

e) Citricos (limén, naranja y toronja).

e Limon. México produce 8 veces mas que Peru (1.8 millones ton. vs 234 mil ton.).
Las exportaciones de Peru al mundo (709 ton.) representan 0.04% de la
produccion de México y 0.05% del CNA (1,443,428 ton.). Nuestras importaciones
son de 771 ton.

e Naranja. México produce 12 veces mas que Peru (4,091 vs 340 miles de ton.). Las
exportaciones de Perl al mundo (2,316 ton.) representan 0.06% de la produccién
de México y 0.06% del CNA de México (4,095,569 ton.). Las importaciones son de
21,741 ton.
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e Toronja. México produce 362 mil ton. Las exportaciones de Peru al mundo (48 ton.)
representan 0.01% de la produccién de México y 0.01 del CNA (360,770 ton.)
Nuestras importaciones alcanzan 8,717 ton.

f) Chile fresco y seco. México produce en promedio 2003-2005 mas chile que Pera (1.5
millones vs 36,667 ton.). Las exportaciones de Perd al mundo (44,111.5 ton.)
representan 2.9% de la produccién de México y 3.4% del CNA (1,283,873 ton.). Las
importaciones de México son de 34,694 ton.

g) Aceituna. La produccién de México es limitada y cinco veces menor que la de Peru (11
mil ton. vs 50.5 mil ton). Las exportaciones de Peru al mundo (6,000 ton.), equivalen
55% de la produccion de México y 54% del CNA de México (11,148 ton.). Nuestras
importaciones son de 402 ton.

Por lo que respecta al texto del capitulo, éste cuenta con un gran avance.
Reglas de origen y procedimientos aduaneros. Se cuenta con un avance importante en el

texto del capitulo y se espera continuar avanzando en la definicion de las reglas especificas
de origen, dado que aun se mantienen diferencias.

1. Programa del Proceso de Negociacion
REUNION / FECHA SEDE
RONDA
I 24 a 26 de enero de 2006 México, D. F.
1 21 a 23 de febrero de 2006 Lima
I Reunién 22 y 23 de marzo de 2006 Lima
acceso a
mercados
Il 28 a 30 de marzo de 2006 México, D. F.
11l Reunién 3 a5 de abril de 2006 México, D. F.
acceso a
mercados
v 24 a 27 de abril de 2006 Lima
IV Reunién 2 al 5 de mayo de 2006 Lima
acceso a
mercados
\% 29 a 1 de junio de 2006 México, D. F.
Viysu 26 a 30 de junio de 2006 y 12 de octubre de 2006 Lima
continuacion
Wil 26 y 27 de septiembre de 2007 México, D.F.
VI 19 al 21 de noviembre de 2007 Lima
IX Programada para septiembre de 2008 Lima

1. PORQUE NEGOCIAR CON PERU

El Acuerdo de Complementacién Econdmica 8, suscrito por México y Peru en el marco de la
ALADI, contempla un limitado nimero de productos con preferencias arancelarias y esta
sujeto a una prorroga, de comun acuerdo, por parte de ambos paises.

El TLC con Pera representa la oportunidad de acrecentar nuestras exportaciones y de
proteger nuestras inversiones, por las siguientes razones:
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a) La economia peruana es un mercado en expansion; ha registrado altas tasas de
crecimiento de 6.7%, 7.6% y 9% en los ultimos tres afios (2005-2007).

b) Peru es la séptima economia a nivel de América Latina y el Caribe.

c) El mercado peruano cuenta con alrededor de 30 millones de habitantes, con una
demanda interna dindmica, asociada a la recuperacion de los ingresos y al crecimiento
del empleo (3,300 délares per capita en 2006).

d) En 2007, Pert importé mas de 20 mil millones de délares (mdd) en productos. México
participé6 con cerca del 4% de dichas importaciones, por debajo de otros paises
latinoamericanos como Brasil, Ecuador, Argentina, Colombia y Chile.

e) Peru ofrece oportunidades de inversion en transporte terrestre y aéreo, puertos,
gasoductos, telecomunicaciones, entre otros.

El TLC es un instrumento fundamental en nuestra iniciativa de integracion econémica y
comercial de la region. Peru es un pais aliado de México en América Latina, en el proyecto
de buscar la acumulacion de origen y la convergencia de los Tratados de Libre Comercio
suscritos entre socios comunes, que permitan una mayor integracion en la region.

V. CONCLUSIONES

El entorno comercial internacional es altamente competitivo y dindmico, por lo que es
fundamental para México continuar integrandose de manera efectiva a la economia mundial.
El TLC con Peru ofrece la oportunidad a México de fortalecer su presencia en América
Latina, a través de reglas claras y transparentes que ofrezcan las mejores condiciones de
acceso para los bienes, servicios e inversion mexicanos. Adicionalmente, este instrumento
comercial también permitira seguir apoyando la politica de integracion regional de México a
través de la convergencia de acuerdos comerciales con socios de América Latina, lo que a
su vez impulsara una competitividad de la region.



